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por Nuno Castel-Branco

Se abordarmos o futuro como se tivéssemos

uma bola de cristal poderiamos tragar algumas linhas que,
na minha opinido, vao definir o futuro a curto prazo

do retalho automével.

Comecemos pelas margens. A breve prazo ird acontecer
uma continua compressao das margens.

Ou seja, havera uma maior pressao no negacio pelo facto
de existir cada vez mais oferta e, a0 mesmo tempo, os
precos dos veiculos vao diminuir, carros elétricos inclusive.
Acredito que no futuro préximo os profissionais do setor
terao que, obrigatoriamente, ser cada vez mais eficientes
para responder a compressao das margens.

Por outro lado, a forma como a sociedade esta a evoluir
implica uma enorme expectativa dos consumidores para
as questdes da transparéncia,e em varias areas:

do precgo a forma de operar, do financiamento as retomas.
As novas geragoes de consumidores vao exigir isso

e 0 setor tera de saber posicionar-se para responder

em conformidade. Quanto maior for a transparéncia maior
a confianga dos consumidores.

Qutra questao que cada vez mais influencia o mercado,
é aimportagcao. Como se pode verificar neste

mesmo relatério, a importagao cresceu dramaticamente
nos ultimos anos.
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Em quatro anos, o nimero de veiculos importados duplicou,
de quase 60 mil para 120 mil. A importacéo veio para

ficar, os consumidores perderam os medos, estao mais
informados e comegaram a aderir, a0 mesmo tempo a
“‘imagem” dos carros importados melhorou. Nesse sentido
€ de considerar que o0 mercado portugués vai ficar muito
mais aberto a importagao do que estava no passado.

Regressando aos veiculos elétricos, hd uma grande
incerteza nas questdes sobre a evolugao dos valores

da compra e da venda. Contudo, é esperado que este
mercado cresca. E como um segmento recente e tao
dinamico, os Ultimos meses sao suficientes para mostrar
que ha mudangas a chegar. Por exemplo, a Tesla tem
vindo a reduzir os seus pregos ao cliente final. Isso contribui
para a incerteza e tem impacto nos valores residuais.

Ao mesmo tempo, os carros elétricos fabricados na China
estao a chegar a Portugal, como as marcas Xpeng € a
BYD. E ainda esperado que tanto o Grupo Stellantis como
0 Grupo Volkswagen irdo descer o prego dos seus modelos
elétricos e simultaneamente aumentem os pregos dos
modelos a combustao para cumprirem as novas metas

de emissdo de CO2 na UE. Ha ainda a pressao tecnolégica
nos elétricos que nao acontece nos carros a combustao.

Atualmente, esses automdveis possuem uma autonomia
de carregamento entre 400 e 500 quilémetros, e, em
poucos anos, essa autonomia devera dobrar. Como
conseguéncia, essas evolugdes tecnoldgicas, que
acontecem rapidamente, vao impactar no prego dos
automaéveis que entretanto vao ficando tecnologicamente
desatualizados.

Todas estas movimentagdes vao gerar uma pressao
continua na redugao de pregos, e tera impacto também
nos carros usados. Importa sim entender que os elétricos
vieram para ficar e é necessario atengdo ao atuar neste
mercado, ha que o fazer de uma forma assertiva e répida
e com muito cuidado com os stocks. Sao negdcios

que pedem muita rotagao, com um tempo de negécio
diferente dos carros a combustao, sendo por isso
necessaria uma rapidez de decisdo. Aqui, mais do que
noutro segmento, o segredo ¢ alta rotagéo.

Outro ponto que ira alterar-se é na diversificagdo das fontes
de abastecimento e a importancia do canal particular.

QOu seja, ja passou o tempo dos profissionais

irem adquirir a grande maioria das viaturas aos leildes
onde estavam os carros de gestoras de frota, retomas

e até veiculos de rent-a-car. Agora é diferente.

Compra-se diretamente as gestoras de frota ou ainda
diretamente aos rent-a-car, a concessionarios ou mesmo

a importagcdo mencionado acima.
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Um dos pontos que se tem vindo a destacar é o canal
dos particulares. H4 empresas que também vao comegar
a controlar cada vez mais as retomas e a ter grandes
operagoes de usados, fazendo com que esses veiculos
nao cheguem ao comercio automével. Ja aconteceu no
passado com a empresa Carnext e nao quer dizer que
outra empresa nao volte a fazer o mesmo. Alguns dos
melhores veiculos saem das gestoras diretamente para
o cliente final, sdo as proprias gestoras a comercializar
ao cliente final. Por isso é muito importante trabalhar
mais canais de abastecimento e, em particular, trabalhar
o canal do consumidor final. Sabemos que é sempre
mais trabalhoso, mais arriscado, mas a verdade é que
ha exemplos de que, de facto, funciona.

Por outro lado, particularmente ao mercado independente,
a minha bola de cristal leva-me a acreditar que va existir
um aumento da concorréncia dentro do proprio mercado
uma vez que 0s concessionarios, que tradicionalmente
eram mono-marca, estdo agora mais despertos para entrar
nesse negdcio dos usados multi-marca concorrendo com
os tradicionais independentes. E algo que vai acontecer,

e sera uma oportunidade para os concessionarios
desenvolverem esta area de neg6cio. Quem esta do lado
dos independentes ira sentir que 0s seus parceiros

lhes vao deixar de vender os carros usados provenientes
das retomas.

Outro tema é a concentragao de mercado e esta é uma
forma que alguns operadores tém encontrado para crescer.
Exemplos como o Grupo M.Coutinho que tem comprado
varios operadores e crescido de forma acelerada.

Vé-se 0 mesmo a acontecer no Grupo JAP com o
Entreposto, e outros. E até a Santogal tem feito algumas
aquisicoes. Estes mega dealers, podemos assim chamar,
vao continuar a ser cada vez maiores e a consolidar o
negécio e a aumentar as suas operagoes, quer de novos
quer de usados multimarca. Mas, seguramente que

as aquisigdes irao também acontecer em operagoes
menores € em operadores regionais que se vao juntando
para terem mais condi¢des para competir.

E, por fim, o0 aumento da transparéncia do financiamento,
em que se espera que o Banco de Portugal, ja se fala
muito, vai regular, vai normalizar as comissoes dos
intermediarios de crédito e passa a ser uma area que vai
ser mais regulamentada, que provavelmente vai gerar
menor a rentabilidade para os profissionais. E, por isso,

é importante que o negdcio de retalho seja saudavel

e nao ter apenas o negdécio sustentado no financiamento.
Em suma é isto que olhando para a minha bola de cristal
consigo adiantar para o nosso mercado.
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E se fosse possivel ter um nimero, um Unico valor que
permitisse ao gestor saber ndo s6 como esta a correr o seu
negécio nos Ultimos tempos, mas também ter uma previsao
de como vao evoluir as suas vendas no futuro préximo?
Esse numero é possivel gragas a métrica Turn Rating,

um conceito de gestao criado pela equipa do Standvirtual
que é uma inovagao no setor a nivel mundial.

Nos Ultimos 20 anos, 0 mercado anglo-saxénico tem
trabalhado com métricas e dados para tornar o negécio
mais eficiente, as chamadas Velocity Metric. Nos ultimos
anos, em Portugal, e nos mercados onde esté presente,

o Standvirtual e os restantes websites do OLX Group

tém tido um papel importantissimo na inovagao do mercado
de automéveis usados, através da utilizagao dessas
mesmas métricas e de dados e no aconselhamento

da sua utilizagao no dia a dia do vendedor.

Com essa base de conhecimento obtida nos ultimos
anos, a equipa do Standvirtual desenvolveu o Turn Rating,
uma nova métrica que pode vir mesmo tornar-se uma
referéncia e uma métrica padrao para o mercado global.
O desenvolvimento da mesma foi focada no gestor

e tem como objetivo principal indicar através do calculo
de um nimero, numa escala de 0 a 10, o estado atual

do negédcio em si.

Desta forma, o gestor, ao invés de analisar todas as

3 Velocity Metrics individuais de cada um dos veiculos
do seu stock, passa a ter apenas uma Unica métrica de
resumo - o Turn Rating - e que é faciimente comparada
com o mercado e ao longo tempo

f i
Jh'l.g N\
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COMO E
CALCULADO
O TURN
RATING?

A férmula para calcular o Turn Rating tem por base e
conjuga varios indicadores ja bem conhecidos da industria:
Uma métrica de duas variaveis temporais,

seja o tempo médio de venda (TMV) ou Market Day
Supply (MDS), conforme se trate do Historical

Turn Rating ou Expected Turn Ratin, respectivamente.

O Cost-To-Market (CTM).

O Price-To-Market (PTM).

Retorno do Investimento, que é uma métrica conjunta
das 3 anteriores (TVM ou MDS, CTM, PTM).
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O AGRUPAMENTO
DOS VEICULOS POR
SEGMENTOS




COMO E CALCULADO O RETORNO
DO INVESTIMENTO (ROI)?

DE ROI PARA TURN RATING



Como vimos, o Turn Rating tem alguns super-poderes:

e Sumariza multiplas métricas e agregagoes;

o Classifica e ordena, numa escala inteligivel de 0 a 10,
o potencial de retorno de investimento;

Porém, outros super-poderes se podem revelar. Ao termos
cada veiculo do nosso stock com um valor de Turn Rating
associado, o valor final do nosso neg6cio como um

todo sera a média de cada um destes valores individuais.
Deste modo, fazemos o paralelismo com o mercado

de usados, onde o seu valor de Turn Rating sera a média
de todos os Turn Rating de todos os veiculos do mercado.
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Se a nota maxima do Turn Rating é 10, seria entao de
esperar que esse deveria ser esse 0 valor-alvo a alcangar
pelo gestor. Essa € uma tarefa dificil de alcangar.
Implicaria que todas as compras feitas ou a fazer seriam
apenas sob a melhor classificagao de veiculos - “xuxus”,

Ao termos disponivel o Turn Rating de todos os veiculos,
é possivel calcular a média de Turn Rating do stock, bem
como a média de Turn Rating do mercado como um todo.
O objectivo do gestor nao sera obter um Turn Rating
perfeito de valor 10, mas sim estar acima do Turn Rating

que tém nota 10. Além de ser uma tarefa exaustiva,
nao atende a necessidade de todos os compradores,
pois nem todos procuram apenas “Xuxus”.

Por outro lado, quando se investe somente em “xuxus”,
provavelmente, ndo se esta a conseguir investir

todo o capital disponivel e desta forma ter retorno,
ainda que reduzido, com outros segmentos.

Além de permitir a analise histérica com base no
Tempo Médio de Venda (TMV), o Turn Rating também
pode adquirir uma perspetiva futura ao substituir

o TMV pelo Market Day Supply (MDS) na segmentagao.

Essa abordagem transforma o Turn Rating numa

O Turn Rating ndo é apenas uma métrica, € uma vantagem

competitiva. Utilize-o e transforme dados complexos

em decisoes estratégicas que impulsionam o crescimento

do seu negdcio.

do mercado.

Para facilitar a legibilidade desta compara¢dao com

0 mercado, sera disponibilizado o Dealer-To-Market,
um indicador que mais nao é do que um racio

entre os 2 valores - Turn Rating do stock e Turn Rating
do mercado. Quando este indicador é superior

a 100% quer dizer que se esta a acima/melhor do que
0 mercado, quando esta abaixo de 100% quer dizer
que se esta abaixo da média de mercado.

ferramenta preditiva, permitindo ao gestor antecipar
tendéncias de mercado e ajustar estratégias de forma
mais eficaz. Esta funcionalidade é conhecida como
Expected Turn Rating, que complementa o Historical
Turn Rating focado no desempenho passado.
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Como ja é tradi¢ao, a equipa do Standvirtual volta a
apresentar este relatério, nao apenas como uma ferramenta
de analise do mercado automével, mas também como

uma oportunidade de reflexdo. 2024 foi um ano marcado
pela recuperagdo em alguns setores e por transformagoes
profundas noutros, preparando o terreno para desafios

e oportunidades ainda maiores em 2025.

Depois de mais de dois anos de retragao, foi com
entusiasmo que vimos finalmente uma recuperag¢éo no
mercado de usados em 2024, sustentado por uma forte
procura no ultimo trimestre, que resultou num aumento
de cerca de 7% face a 2023, consolidando os usados
como um pilar essencial do setor e um sinal claro

de que este segmento continua a ser a espinha dorsal
do setor automovel.

A importagao, por sua vez, tem vindo a afirmar-se como
uma solugéo indispensavel. Ainda que ligeiramente abaixo
dos niveis de 2023. O consumidor final, antes mais cético,
reconhece agora as vantagens: pregos competitivos,
sobretudo em segmentos premium, € uma maior variedade
de oferta. E notavel como este canal deixou de ser visto
com desconfianga para se tornar crucial no abastecimento
do mercado.

No segmento de carros novos, o crescimento foi mais
timido, com um aumento na ordem dos 5% face ao ano
anterior, ainda longe dos nimeros pré-pandemia de 2019.
Contudo, as energias alternativas continuam a ganhar
expressao, assim como marcas emergentes, impulsionadas
sobretudo pelo Grupo Salvador Caetano. Entre estas,

a BYD destacou-se, demonstrando um potencial notavel

e deixando antever que podera duplicar ou triplicar as
vendas em 2025.

No panorama internacional, o tema é o mesmo: o avango
das marcas chinesas. Reescrevendo a histéria que
comegou com a Tesla, que apostou tudo em inovagao

e num modelo disruptivo para se tornar a marca automével
mais bem avaliada do mundo, as marcas chinesas

estio a abalar as fundagdes da industria global.

Desta vez, porém, o impacto é muito maior. Com o apoio
estratégico do governo chinés, dominio na produgao

de baterias e custos de energia competitivos,

estas marcas estao a oferecer veiculos sofisticados

€ acessiveis que ja conquistam a Europa e desafiam
também os gigantes japoneses.

Enquanto a indUstria se prepara para um 2025
transformador, uma coisa é certa: No Standvirtual
estaremos prontos para interpretar os dados e ajudar
0 setor a adaptar-se as mudangas que estao por vir.

16
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DEPOIS DA
TEMPESTADE,
VEM A
BONANCA?

DINAMICA DE MERCADO
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Os principais indicadores de confianga econémica —
sentimento econémico, confianga dos consumidores
e confianga na industria — registaram melhorias
significativas no segundo semestre de 2024.

Esta evolugao explica, em grande parte, 0 aumento
da procura no ultimo trimestre do ano. A melhoria

da confiancga resulta nao s6 da estabilizacao

Indicador de sentimento econémico
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macroecondémica, mas também de uma percepcao
mais positiva quanto a evolugao futura da economia.
Os consumidores demonstraram maior otimismo,
refletido no aumento do consumo de bens duradouros
€ na disposigao para recorrer ao crédito.

Indicador de confianca dos consumidores
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Os trés indicadores fundamentais — inflagéo, taxas de juro
€ emprego — emergem Como 0s principais responsaveis
pelo clima econdémico positivo.

A inflag&o, medida pelo indice Harmonizado de Pregos

do Consumidor, manteve-se estavel com tendéncia
decrescente ao longo de 2024, aproximando-se do objetivo
de 2% definido pelo Banco Central Europeu (BCE).

indice harmonizado de pregos no consumidor — Total |
Portugal e area do euro
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-»- |HPC - Total - TVH — M (Taxa de inflagdo homoéloga) (area euro)

Esta estabilidade, embora represente um aumento contido
dos pregos, transmite seguranga aos consumidores,
mitigando a percepgao de incerteza econémica.

A manutengao de uma inflagao controlada é essencial
para garantir o poder de compra das familias

€ para assegurar um ambiente econémico previsivel.

IHPC Total excluindo alimentares e energéticos
Portugal e area do euro

A A
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w T4 N

-®  |HPC — Total excluindo alimentares e energéticos — TVH-M
-»- |HPC - Total excluindo alimentares e energéticos — TVH — M
(area euro)
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Adicionalmente, este cenario incentivou o BCE a reduzir de crédito a habitagao (3, 6 e 12 meses). A comunicagao
as taxas de juro, com énfase na Euribor, afetando do BCE aponta para cortes adicionais ao longo de 2025,
diretamente o crédito a habitagdo. A descida mais com previsao de taxas ligeiramente inferiores
acentuada das taxas de juro ocorreu no segundo semestre a 2% no inicio de 2026.

de 2024, com impactos progressivos nos orgamentos
familiares, dada a natureza faseada dos contratos

Taxas histéricas da Euribor Periodo: 1 jan 2020 — 9 jan 2025

=y

T ——— —
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— Euribor 1 semana  — Euribor 2 semanas — Euribor 3 semana  — Euribor 1 més
— Euribor 4 meses — Euribor 5 meses — Euribor 7 meses
— Euribor 10 meses ~ — Euribor 11 meses  — Euribor 12 meses

— Euribor 2 meses — Euribor 3 meses
— Euribor 8 meses — Euribor 9 meses
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A valorizagao dos ganhos relacionados a inflagao
e a redugao das taxas de juro seria limitada

sem a estabilidade no mercado de trabalho.
Apdbs um periodo de crescimento real negativo

Variagdo homéloga do salario médio bruto (em %)

entre meados de 2021 e 2022, resultante da inflacao
superior ao crescimento nominal dos salarios,

observou-se, a partir de 2023, um aumento real dos
salarios que compensou as pressoes inflacionarias.
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Importa destacar que este crescimento salarial nao foi
acompanhado por um aumento do desemprego. A taxa
de desemprego manteve-se alinhada com a sazonalidade
e os valores histéricos, garantindo estabilidade nos

Fonte: INE

rendimentos familiares. Este cenario favoravel foi
impulsionado por programas de requalificacdo profissional
e investimentos em setores estratégicos que criaram
novas oportunidades de trabalho.
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VENDA DE ~y
AUTOMOVEIS NOVOS =94

Ligeiros de Passageiros

Em 2024, as vendas de carros ligeiros de passageiros e hibridos, impulsionado por incentivos governamentais, e
registaram um crescimento significativo em comparacéao pelo surgimento de novas marcas. Comparando com 2023,
com os anos anteriores. Este aumento pode ser atribuido as vendas aumentaram cerca de 5.5%. Em relagao a 2019
pelo abastecimento da cadeia de suprimento pés as vendas tém vindo a recuperar, mas ainda estao abaixo
pandemia, por um maior interesse por veiculos elétricos dos niveis registados pré-pandemia.

NOVOS — LIGEIROS DE PASSAGEIROS

Veiculos Matriculados — ROM m— 2019 2020 = 2023 = 2024
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NOVOS — LIGEIROS DE PASSAGEIROS

Veiculos Matriculados
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ano de 2024 confirmou a desaceleragéo nas vendas de
eiculos a gaséleo. Em 2019, esses veiculos representavam
0% das vendas, mas encerraram o ano de 2024 com
enos de 10% de quota de mercado. Simultaneamente,
observou-se um crescimento significativo nos veiculos
eletrificados, tanto elétricos como hibridos, que, juntos,

representaram mais de 50% dos veiculos vendidos em
2024. Os veiculos elétricos e gasolina (bem como a sua
versao hibrida) séo os preferidos dos consumidores,
refletindo uma reducgéo na preferéncia pelos carros a
gasoleo, mesmo entre os modelos hibridos.

NOVOS — LIGEIROS DE PASSAGEIROS 8- Elrico (B2Y)  ~&- Gasoina

— POR ENERGIA

Veiculos Matriculados — ROM

~0— Gasobleo —8— Gasolina/GPL
—0—HEV/Gasdleo  —®— PHEV/Gasoleo

—8— HEV/Gasolina PHEV/Gasolina
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Fonte: Motordata.pt - ACAP -IMT

| VEICULOS REGISTADOS POR ENERGIA 2024

PORTUGAL
Fonte: Motordata.pt - ACAP -IMT
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Fonte: The Norwegian Public Road Administration (NPRA)
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Fonte: faconauto.com
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STANDVIRTUAL NOVOS

2024 foi um ano de crescimento para a plataforma

de veiculos novos. O Standvirtual Novos registou

um total de 33 marcas listadas em 2024, com a adigao
da BYD, KGM e Nissan a sua oferta.

Neste ano, o Standvirtual Novos registou um significativo
crescimento nas suas métricas principais. O nimero de
leads aumentou em 200% em comparagao ao ano anterior.
As visitas aos anuncios de veiculos novos subiram

40% em 2024. De notar, que dentro das trés marcas

mais procuradas, duas séo exclusivamente dedicadas

a carros elétricos: BYD e Tesla.

Dentro do crescimento do Standvirtual Novos em 2024
destacou-se a marca BYD, integrada apenas no inicio
de 2024, ao tornar-se a marca mais visualizada

no Standvirtual Novos, indicando um forte interesse
por parte dos utilizadores da plataforma.

| TOP 10 MARCAS MAIS VISTAS

Apesar da forte presenca de fabricantes de carros elétricos
no topo das marcas e modelos mais vistos, os veiculos
movidos a gasolina continuam, ainda que ligeiramente,

a ser 0s mais procurados no Standvirtual Novos.

Estes dados refletem aquilo que também aconteceu em
termos de vendas de Carros Novos com a aproximagao

do peso da venda de veiculos elétricos aos veiculos
movidos a gasolina.

Em suma, estes dados do Standvirtual Novos que refletem
também um pouco o que tem acontecido no mercado

de Carros Novos em Portugal durante o ano de 2024,
mostram o inicio da consolidagao da plataforma

do Standvirtual na area dos Carros Novos no nosso pais.

MARCA SHARE % 23 POSICAO 23 SHARE % 24 POSICAO 24

34D BYD - - 8.0% 1
@ Mercedes-Benz 7.0% 3 7.8% 2
T Tesla - - 7.6% 3
@ Toyota 10.1% 1 7.2% 4
& BMW 4.4% 9 6.5% 5
A Citroén 5.0% 5 4.5% 6
@ Volkswagen 41% 11 4.4% 7
@ Peugeot 7.3% 2 4.4% 8
QoD Audi 4.5% 8 4.3% 9

& Hyundai 4.9% 6 3.5% 10
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| TOP 10 MODELOS MAIS VISTOS

MARCA MODELO  SHARE%23 POSICAO23 SHARE%24 POSIGAO 24

T Tesla Model 3 1.0% 22 5.6% 1
=T BYD Seal - - 4.2% 2
() Toyota Yaris Cross 4.2% 1 3.0% 3
Jeep Jeep Avenger 2.2% 4 2.3% 4
&) Volvo EX30 0.9% 25 2.0% 5
SuwD BYD Dolphin 0.6% 35 1.9% 6
YT Tesla Model Y - — 17% 7
A Citroén s-C3 - - 1.6% 8
A Citroén c3 2.5% 3 1.5% 9

BMW i4 0.7% 29 1.4% 10
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| TOP SEGMENTOS MAIS VISTOS

SHARE %23 POSICAO 23 SHARE %24 POSICAO 24

SUV/TT 54.1% 1 50.4% 1

Sedan 6.1% 4 15.3% 2

Q Citadino 16.0% 2 11.5% 3
é Utilitario 11.3% 3 10.4% 4
@ Coupé 2.9% 6 51% 5
i Carrinha 2.8% 7 2.9% 6
ﬁ Cabrio 2.0% 8 2.0% 7

a Pequeno Citadino 3.1% 5 1.6% 8
Q Monovolume 1.7% 9 0.9% 9
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| TOP ENERGIAS MAIS VISTAS

ENERGIA SHARE %23 POSICAO 23 SHARE %24 POSICAO 24

Eﬂ Gasolina 48.0% 1 34.92% 1
a Elétrico 19.9% 2 34.87% 2
A BEV

Hibrido Plug-in 8.7% 11.05%
6@0 PHEV g 5 3

foﬁ HEV Hibrido 11.8% 3 10.67% 4

@ Diesel 10.0% 4 7.9% 5
ﬁﬂ GPL/GNC 1.6% 6 0,59% 6
Eﬂ Hidrogénio 0.0% 7 - -
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TOP 5 MARCAS VENDIDAS

Veiculos Matriculados

1 2 3 4 5

Peugeot Mercedes-Benz Dacia Renault BMW

-

PDACIA
21593 unidades 16592 unidades 16214 unidades 15056 unidades 13423 unidades
vs 2023 vs 2023 vs 2023 vs 2023 vs 2023
20698 u. | 4% | 14727 u. | 13% 14803 u. | 10% 15973 u. | -6% 13963 u. | -4%
Rank 2023 | 1 Rank 2023 | 4 Rank 2023 | 3 Rank 2023 | 2 Rank 2023 | 5

TOP 5 MODELOS VENDIDOS

Veiculos Matriculados

1 2 3 4 5

Dacia Peugeot Tesla Renault Peugeot
Sandero 2008 Model 3 Clio 208

7760 unidades 7520 unidades 6764 unidades 6422 unidades 6024 unidades
vs 2023 vs 2023 vs 2023 vs 2023 vs 2023
6424 u. | 21% | 6770 u. | 11% | 4087 u. | 66% | 5765 u. | 11% | 6236 u. | -3% |
Rank 2023 | 2 Rank 2023 | 1 Rank 2023 | 7 Rank 2023 | 4 Rank 2023 | 3
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VENDA DE 50
AUTOMOVEIS
USADOS IMPORTADOS

O mercado de usados importados surpreendeu durante seria de esperar um abrandamento significativo na

0 ano de 2024. Com a regularizagao das cadeias importacao de veiculos. Tal ndo se verificou, caindo

de abastecimento, essenciais a produgao de novos este mercado apenas 3% em relagéo a 2023
automoveis, o reabastecimento das empresas gestoras e a crescer quase 34% em relagéo a 2019, acrescentado
de frotas e de rent-a-car e consequente disponibilizagcao cerca de 10% de unidades usadas transaccionadas.

de automéveis usados domésticos para venda,

LIGEIROS DE PASSAGEIROS IMPORTADOS 2019 — 2023 — 2024

Veiculos Matriculados
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Fonte: Motordata.pt — ACAP — IMT

LIGEIROS DE PASSAGEIROS
IMPORTADOS

Veiculos Matriculados

100000

.

60000

40000

20000

2019 2020 2021 2022 2023 2024

Fonte: Motordata.pt — ACAP — IMT

32 Annual Market Report 2024 | (ST@NDVIRTUGL]




Entre 2019 e 2024, os veiculos eletrificados importados Este aumento reflete uma mudancga nas preferéncias

usados registaram um crescimento constante, dos consumidores, motivada pela maior oferta
intensificando-se em 2024 ao igualarem a quota de modelos eletrificados e pela procura por alternativas
de mercado dos veiculos a gasoleo. mais sustentaveis.

LIGEIROS DE PASSAGEIROS IMPORTADOS
— POR ENERGIA

Veiculos Matriculados — Share

- Electrificado Gasfleo = Gasolina

100%
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80% —
70%
60% ————
50%
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20% S
. M/—/\/—

10% ~_—— <
0 | | |
2020 2022 2024
Fonte: Motordata.pt — ACAP — IMT
Desde 2022, o segmento Utilitario tem registado Este aumento reflete a crescente procura por veiculos
um crescimento continuo, consolidando-se em 2024 mais econdmicos e versateis. Paralelamente, o segmento
com cerca de 25% da quota de importagao. Compacto/Familiar Médio apresentou uma ligeira queda,

perdendo parte da sua predominancia no mercado.

LIGEIROS DE PASSAGEIROS IMPORTADOS
— SEGMENTO

40 — Veiculos Matricul . - .
Quota de Importagao eiculos Matriculados = Executivo / Familiar Grande ==== Superior === Utilitario

= Compacto / Familiar Médio Luxo = Citadino

50%
45% o N SN—__

40% \/\/\/\_’_\/\—/\N\/\/\/—’\
35%

30%

25% M\
20%

15% ‘%VWF
10%
5% P ————— '\//jw ==
0% | | |
2020 2022 2024
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NUTOMOVEIS




VENDA DE Y e
AUTOMOVEIS &Ny
USADOS

O mercado de automéveis usados domésticos, medidos Apesar desta estabilidade, € de maior importancia referir
em termos de transferéncia de propriedade, recuperou que a importacdo de automoveis usados, em 2024,

a dinamica de 2019, com as tendéncias sazonais usuais da  alcangou as quase 27 mil unidades, o que coloca o total

renovagao de frota (defleet) de rent-a-car, recuperando os de mercado de usados (domésticos + importados) cerca

volumes deste Ultimo ano antes da pandemia. de 10% acima de 2019.
LIGEIRO DE PASSAGEIROS USADOS
Transferéncia de propriedade 2019 === 2023 === 2024
80.000
\

60.000
\/
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Fonte: Motordata.pt — ACAP — IMT

LIGEIRO DE PASSAGEIROS USADOS

Transferéncia de propriedade
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DINAMICA DE MERCADO

A Dinamica de Mercado, um indicador que revela neste periodo, tanto do indicador de sentimento econémico
a relacao entre oferta e procura no Standvirtual, quanto do indicador de confian¢a do consumidor.
apresentou um trajeto de recuperagao progressiva Tais desempenhos foram favorecidos pela diminui¢cao

ao longo do ano, atingindo valores positivos no ultimo das taxas de inflagé@o e dos juros do crédito a habitacéo,
trimestre. Este desenvolvimento esta intimamente 0 que proporcionou um alivio aos orgamentos das familias.

relacionado ao desempenho positivo, também observado

DINAMICA DE MERCADO — LIGEIROS DE PASSAGEIROS

Mensal vs més homologo
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DINAMICA DE MERCADO — LIGEIROS DE PASSAGEIROS

Mensal vs més homologo oA
9 ~— Dinamica ™ Oferta ™ Procura
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MARKET DAYS
SUPPLY

O Market Days Supply, entendido como o tempo médio
de dias previsiveis de venda, tendo em conta a oferta
actual (ou num determinado momento no tempo),

iniciou um tendéncia de descida ao longo de todo o0 ano
de 2024, transversal a todas as segmentagoes.

—8— Cabrio —®—Carrinha —®— Pequeno Citadino Coupé

| — POR SEGMENTO o o
SUV —@— Utilitario —®— Monovolume —®— Citadino Sedan

90

>

Market Days Supply

30
I I I I I I I I I I I I I I I I I I I I I I I I I I I
Dec Jan Feb Mar Apr May Jun Jul Aug Sep Oct Nov Dec Jan Feb Mar Apr May Jun Jul Aug Sep Oct Nov Dec Jan Feb

22 23 23 23 23 23 23 23 23 23 23 283 23 24 24 24 24 24 24 24 24 24 24 24 24 25 25

consultar informagao mais detalhada,

De relembrar que os valores apresentados sao médias
na Conta Pessoal do Standvirtual.

de toda a oferta no Standvirtual, pelo que poderao
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—®-ded4a5anos —®—de10a15anos

r —&— Menos de 1 ano
| — POR IDADE Do VEICULO de 1 a3 anos —®—de 6 a 10 anos —®—mais de 16 anos

100

. WA
— AR
NS T AN/
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—0— Gasbleo —®— Gasolina —®— Eléctrico

| — POR ENERGIA Hibrido Gasolina —®— Hibrido Gas6leo —®— Plugin Hibrido

90

30 .

1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1
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EVOLUCAO

DAS VENDAS

DE AUTOMOVEIS
USADOS DE
PASSAGEIROS

| NORTE

- QUILOME-
DISTRITO POSICAO MARCA MODELO | IDADE VIATURA % TRAGEM % ENERGIA %
e Renault Clio 1-5 32.8% 0-60k 29.1% Electrificado 15.7%
e Peugeot 2008 5-10 371% 60 —120k 26.3% Gasoleo 54.2%
e Peugeot 208 +de 10 30.0% +120k 44.5% Gasolina 30.1%
Aveiro
e Renault Clio 1-5 29.4% 0 - 60k 25.6% Electrificado 13.5%
* e Peugeot 2008 5-10 39.5% 60 —120k 27.5% Gasoleo 54.3%
e Peugeot 3008 +de 10 31.1% +120k 46.9% Gasolina 321%
Braga
° Dacia Sandero 1-5 48.4% 0-60k 48.3% | Electrificado | 21.6%
e Renault Captur 5-10 24.4% 60 — 120k 16.3% Gasoleo 45.0%
e Renault Clio +de 10 27.2% +120k 35.5% Gasolina 33.4%
Braganca
e Renault Clio 1-5 28.5% 0-60k 26.9% Electrificado 6.7%
e Mitsubishi 3008 5-10 32.3% 60 — 120k 25.3% Gasoleo 66.1%
e Renault Captur +de 10 39.2% +120k 47.7% Gasolina 27.2%
Guarda
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EVOLUCAO

DAS VENDAS

DE AUTOMOVEIS
USADOS DE
PASSAGEIROS

| NORTE

7 QUILOME-
DISTRITO ‘ POSICAO MARCA MODELO | IDADE VIATURA % TRAGEM % ENERGIA %
e Renault Clio 1-5 37.0% 0-60k 30.3% Electrificado 14.0%
b e Peugeot 208 5-10 27.2% 60 — 120k 28.2% Gasoleo 51.8%
e Peugeot 2008 +de 10 33.4% +120k 41.5% Gasolina 341%
Porto
e Tesla Model 3 1-5 26.9% 0-60k 33.0% Electrificado 29.1%
‘ e Hyundai Kauai 5-10 36.3% 60— 120 24.3% Gasoleo 47.3%
Viana @ BMW i3 +de 10 34.4% +120k 42.7% Gasolina 23.5%
do Castelo
e Renault Clio 1-5 29.3% 0 - 60k 37.5% Electrificado 10.7%
e Peugeot 208 5-10 43.6% 60 —120k 274% Gasoleo 49.1%
e Peugeot 2008 +de 10 35.0% +120k 35.1% Gasolina 40.2%
Vila Real
e Renault Clio 1-5 21.4% 0—60k 41.7% Electrificado 14.3%
e BMW 116 5-10 43.4% 60 — 120k 24.8% Gasoleo 47.9%
e Nissan Qashgai +de 10 33.0% +120k 33.6% Gasolina 37.8%
Viseu
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EVOLUCAO DAS
VENDAS DE
AUTOMOVEIS USADO
DE PASSAGEIROS

| CENTRO

- QUILOME-
DISTRITO ‘POSI(AO MARCA MODELO | IDADEVIATURA | % TRAGEM % ENERGIA %
e Renault Clio 1-5 40.0% 0-60k 37.2% Electrificado 16.7%
e Peugeot 2008 5-10 35.6% | 60-120k | 23.2% Gaso6leo 58.6%
Castelo e BMW 116 +de 10 24.5% +120k 39.6% Gasolina 24.7%
Branco
e Peugeot 2008 1-5 41.5% 0 - 60k 38.5% | Electrificado | 15.1%
“ e Renault Clio 5-10 31.0% 60 — 120k 24.1% Gasoleo 49.6%
e Peugeot 208 +de 10 27.6% +120k 37.4% Gasolina 34.8%
Coimbra
G Renault Clio 1-5 49.8% 0—-60k 41.4% Electrificado 16.0%
’ e Renault Captur 5-10 34.7% 60 — 120k 30.3% Gasoleo 49.9%
e BMW 116 +de 10 15.4% +120k 28.3% Gasolina 34.1%
Leiria
e Peugeot 2008 1-5 27.2% 0-60k 411% Electrificado 15.5%
“ e Peugeot 208 5-10 31.1% 60—120k | 20.9% Gasdleo 51.8%
6 BMW X1 +de 10 41.7% +120k 38.0% Gasolina 32.7%
Portalegre
° Renault Clio 1-5 48.8% 0-60k 19.2% | Electrificado | 13.0%
Megane
e Renault Sport 5-10 18.5% 60 — 120k 24.9% Gasoleo 68.8%
Tourer
e Peugeot 308 SW +de 10 32.6% +120k 55.8% Gasolina 18.2%
Santarém
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EVOLUCAO DAS
VENDAS DE

AUTOMOVEIS USADOS
DE PASSAGEIROS

| SUL

5 QUILOME-
DISTRITO ‘ POSICAO MARCA MODELO | IDADE VIATURA % % ENERGIA %
TRAGEM
' e Nissan Qashgai 1-5 30.2% 0-60k 30.7% | Electrificado | 6.5%
e Seat Ibiza 5-10 40.7% 60 — 120k 30.4% Gasoleo 62.3%
e VW Polo +de 10 29.0% +120k 39.0% Gasolina 31.2%
Beja
e BMW 116 1-5 30.8% 0-60k 29.0% | Electrificado 11.0%
e Renault Clio 5-10 23.7% 60 — 120k 28.3% Gasoleo 57.7%
Mercedes )
; e C220 +de 10 41.3% +120k 42.7% Gasolina 31.3%
Evora Benz
G Renault Clio 1-5 36.2% 0—-60k 35.6% Electrificado 13.3%
e Renault Captur 5-10 41.2% 60 — 120k 31.9% Gasoleo 48.5%
a Peugeot 3008 +de 10 22.6% +120k 32.5% Gasolina 38.2%
Faro
e Peugeot 2008 1-5 37.6% 0-60k 36.4% Electrificado 15.3%
e Renault Clio 5-10 37.4% 60 — 120k 30.1% Gasoleo 48.8%
e Peugeot 208 +de 10 25.0% +120k 33.5% Gasolina 35.9%
Lisboa
° Peugeot 2008 1-5 38.7% 0-60k 32.4% Electrificado 12.7%
' :‘ e Peugeot 208 5-10 18.5% 60 — 120k 28.7% Gasoleo 50.7%
Setubal e Peugeot 3008 +de 10 34.4% +120k 38.9% Gasolina 36.5%
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Média de pregos de Venda nos Ultimos 30 dias

EVOLUCAO DOS PRECOS
NO MERCADO DE USADOS

Conforme ja haviamos referido no relatério do primeiro ao comeércio — disponibilizados pela BCA — terem
semestre de 2024, os pregos de venda a retalho iniciado tendéncia semelhante quase um ano antes.

de automéveis usados iniciaram uma ligeira tendéncia Contribuem para este cenario ndo s6 a maior

de descida no final de 2023. Essa tendéncia, embora disponibilidade de veiculos novos a pregos mais baixos
moderada, revela-se consistente. Nao podemos dissociar e a renovagao das frotas de rent-a-car e empresas,
esse comportamento do facto de os precos de venda mas também o aumento do volume de veiculos usados

importados a precos, eventualmente, mais competitivos.

EVOLUCAO DOS PRECOS

Baseado nos antincios de comerciantes profissionais
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BAROMETRO DO MERCADO AUTOMOVEL
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Preco de Retalho vs Prego a Comércio | Janeiro/21 = 100 Comercio Retalho

163

15 157 156 155 155
153 184 153 153
17 150 150 181 181 181 151 A 149 149 149

[} 4
42 14; 4 144 183
138 139 38 o
150 133 y 130 131 132 131 132 132 i3] e 133 130 120 130
125 126 127 127 127 127 127 127 128 128 '&0 i28
123 1 123

125

e 117 117 118 118

113 114 15 14

100

75

50

Dec Feb Apr Jun Aug Oct Dec Feb Apr Jun Aug Oct Dec Feb Apr Jun Aug Oct Dec Feb Apr Jun Aug Oct Dec Feb
20 21 21 21 21 21 21 22 22 22 22 22 22 23 23 23 23 23 23 24 24 24 24 24 24 24

Fonte: Standvirtual

|BCA | |

43 Annual Market Report 2024 | (ST@NDVIRTUGL]




Preco médio de venda

PRECOS MEDIOS DE VENDAS
DESAGREGADOS POR IMPACTO

PRECO/MIX

Para compreender melhor a evolugao do prego médio
dos veiculos, é essencial analisar os principais fatores que
influenciam este indicador. A variagéo histérica do prego
médio esta diretamente relacionada com a composigao
dos diferentes segmentos de veiculos disponiveis

no mercado. Por exemplo, veiculos utilitarios apresentam,
em média, precgos inferiores aos SUV. Assim, quando

ha uma maior oferta de utilitarios, a média dos pregos
tende a ser mais baixa. Com a redugao da presenga

de utilitarios e 0 aumento de SUV, é natural que o prego
médio do mercado suba.

25000

Outros fatores também contribuem para esta dinamica,
como a quilometragem, a idade dos veiculos, o
posicionamento de venda e a marca. Para isolar o impacto
dessas variagbes na composi¢do do mercado e obter
uma analise mais precisa, foi criada uma série de preco
meédio ajustada, excluindo esse efeito mix, que elimina

o efeito da distribuicao desigual entre os diferentes grupos.
Esta abordagem é semelhante a utilizada no célculo

de indices de precgos, como o da inflagdo, garantindo

uma leitura mais fiel da evolugao dos pregos.

Com esta analise ajustada, torna-se claro que,

desde setembro de 2023, se verifica uma queda mais
acentuada nos pregos médios, refletindo uma corregao

no mercado automovel.

Exc Efeito Mix == Média Total
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| ELECTRICOS

0S MAIS PROCURADOS (ror Enercia)

POSICAO MARCA MODELO 2024 2023 * f
1 Y Tesla Model 3 19.37% 17.79% =
2 <()> Renault Zoe 9.05% 14.34% —
3 Hﬁm Hyundai Kauai 5.97% 4.73% f
4 &= Nissan Leaf 4.64% 6.29% -
5 Y Tesla Model Y 4.43% 3.36% =

HIBRIDO DIESEL

POSICAO MARCA MODELO 2024 2023 * f
1 @ Mercedes Benz C 300 24.9% 24.27% f
2 @ Citroén DS5 20.32% 11.49% f
3 @ Mercedes Benz E 300 20.12% 22.14% *
4 @ Peugeot 508 RXH 15.84% 11.92% *
5 1) Peugeot 3008 7.91% 5.14% &

HIBRIDO GASOLINA/PLUG-IN

POSICAO MARCA MODELO 2024
1 @ Toyota CHR 13.96% 5.71% f
2 @ Toyota Yaris 8.77% 3.71% f
3 (&) BMW 330 7.65% 7.53% 4
4 @ Toyota C°r°s"':°Tr‘t’:”"9 7.21% 1.50% 5
5 @ Toyota Corolla 5.98% 1.65% f
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| DIESEL

POSICAO

MODELO

1 @ BMW 320 3.07% 1.49% f
2 @ Mercedes Benz A 180 2.55% 2.72% *
3 @ Mercedes Benz C 220 2.53% 1.48% f
4 ] BMW 116 2.33% 2.14% {
5 (&) BMW 520 2.24% 1.47% f

| GASOLINA

POSICAO MODELO
1 @ vw Golf 4.65% 2.72% -
2 1)} Peugeot 2008 3.36% 1.03% i
3 1)) Peugeot 208 3.27% 1.26% f
4 ) vw Polo 3.09% 1.50% 4
5 <()> Renault Clio 3.06% 2.14% .

COMO CALCULAMOS OS MAIS PROCURADOS?

Quando um comprador inicia a sua procura no Standvirtual,
fa-lo, na grande maioria dos casos, utilizando os filtros

de marca e modelo.

Sendo assim, existe j& uma primeira intengéo de qual a
viatura a adquirir. Segue-se a busca por outros parametros
como ano, quilometragem e preco (entre outros) e,
sobretudo, como se encontra anunciada (qualidade

das fotos, video, descrigdo e, claro, adequagao de prego).
Ha entao que distinguir entre a vontade inicial do comprador
por determinada marca e modelo e a concretizagao

de um contacto com o vendedor (performance do anuncio).
Para efeito do célculo dos mais procurados mantivemo-nos
fieis a intencéo inicial do comprador. Utilizamos os filtros
que existem no Standvirtual para classificar os andncios
por marca, modelo, segmento e combustivel, utilizando

as visualizagdes de anuncio como indicador de preferéncia
por determinado automével.

Os valores indicados sao entao a quota de visualizagdes
nas segmentagdes apresentadas.
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os MAIS PROC“RADOS (POR SEGMENTO)

| SUV

POSICAO MARCA MODELO 2024 2023 * f

1 @ | Peugeot 3008 4.75% 5.43% 4

2 15} Peugeot 2008 4.69% 3.99% 4

3 S Nissan Qashqai 4.37% 5.62% *

4 & BMW X1 2.67% 3.34% 4

5 & BMW X5 2.67% 2.73% 4
POSICAO MARCA MODELO 2024

1 =0 Mini Cabrio 10.78% 9.64% =

2 Fiat 500¢ 8.54% 8.04% 5

3 (L) | MercedesBenz |  SLK 200 6.94% 8.32% }

4 & BMW z4 6.24% 6.62% =

5 © Mazda MX 5 6.05% 6.23% -
POSICAO MARCA MODELO 2024 2023 * f

1 Audi T 7.1% 7.53% -

2 Mercedes Benz | C 220 5.16% 5.03% 2

3 vw Sirocco 4.81% 6.82% &

4 BMW 320 4.36% 5.46%

5 Audi A5 4.22% 4.3% 2
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| CITADINO

POSICAO MARCA MODELO 2024 2023 * f

1 <()> Renault Clio 7.81% 9.24% -

2 1) Peugeot 208 5.82% 5.30% L

3 &) VW Polo 5.81% 6.30%

4 <<)> Renault Zoe 5.07% 3.98% f

5 '@- Opel Corsa 5.06% 5.73% *
POSICAO MARCA MODELO 2024 2023 * f

1 (@ Smart For Two 77.22% 40.01% -

2 FAT Fiat 500 4.32% 15.80% =

3 @ Toyota IQ 3.02% 3.32% f

4 e Mini Cooper 2.75% 1.79% f

5 A Citroén AMI 2.47% — &
POSICAO MARCA MODELO 2024 2023 * f

1 & BMW 320 5.6% 9.5% =

2 () Renault | Meganesport| 5,4, 6.27% &

Tourer ) )

3 Qoo Audi A4 Avant 4.98% 4.81% f

4 & BMW 520 4.91% 4.79% f

5 ) Peugeot 308 SW 4.88% 5.56% v
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| MONOVOLUME

POSICAO MODELO
1 <<)> Renault Grand Scenic 10.53% 12.54% ]
2 A Citroen porand 8.85% 10.79% -
3 e Ford S-Max 6.80% 6.20% &
4 ) Peugeot 5008 5.83% 9.19% {
5 <<)> Renault Scenic 4.59% 4.97% f

| SEDAN

POSICAO MODELO
Tesla Model 3 15.46% 9.86% —
BMW 320 4.68% 5.10% e~
BMW 520 3.93% 3.62% &
Porsche Panamera 3.73% 4.79% ;
Mercedes-Benz C 220 3.12% 3.05% f
POSICAO MODELO
VW Golf 11.87% 10.87% =
BMW 116 7.83% 7.38% f
Mercedes Benz A180 7.33% 8.09% v
Renault Megane 3.82% 4.80% ]
Audi A3 Sportback 3.26% 3.39% —
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EVOLUCAO DE VEICULOS

ELETRICOS (BEV)

O Caminho para 2035

O progresso para a adogao de veiculos 100% elétricos
continua a ser tragado, com alguns factos que poderao
ter influenciado o ritmo de crescimento do ano de 2024.

Segundo a ACAP (Associagao Automoével de Portugal),
tanto no mercado de novos como de usados, as vendas
em termos acumulados continuam a aumentar ano apoés
ano. Acompanhadas de uma continua desaceleracéo

dos pregos e com rumo a sua estabilizagao, a procura por
este tipo de veiculos no Standvirtual é cada vez maior

e 0 ano de 2024 foi prova disso, como se pode observar

no gréafico 1 da pagina 54 referente a dinamica de mercado,
que esteve praticamente com valores positivos ao longo

de todo 0 ano, comparado a periodos homologos de 2023.

No mercado de veiculos elétricos, destacam-se como
fatores impulsionadores da procura a expansao da rede
de carregamento, a continuidade dos apoios
governamentais e o reforco dos incentivos financeiros.

Um dos incentivos mais relevantes consiste no programa
de abate de veiculos a combustao com mais de 10 anos,
que concede um apoio de 4.000€ na aquisi¢ao de veiculos
BEV com um valor até 38.500€.

Apesar dos progressos alcangados, persistem desafios
na transi¢éo para a mobilidade 100% elétrica. A entrada
de novos concorrentes no mercado suscita preocupagoes
quanto ao futuro da indUstria automovel europeia.

Além disso, os elevados pregos de novos modelos

e marcas de veiculos BEV, as questoes relacionadas

com a durabilidade e o custo das baterias, bem como

0s riscos associados a seguranga, Como 0 perigo

de incéndio, representam obstaculos significativos.

Estes fatores evidenciam a complexidade do percurso rumo
as metas de neutralidade carbdnica no setor automoével

até 2035, exigindo esforgos continuos de inovagao,
regulamentagao e adaptagao por parte do mercado.
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VENDAS DE
BEV NOVOS

O ano de 2024 encerrou de forma positiva para os veiculos
elétricos a bateria (BEV), com 40% de quota de mercado,
considerando todo o tipo de energia. Comparativamente

a 2023, as matriculas BEV cresceram 14%, mantendo uma
trajetéria ascendente desde 2019.

Como ja referido na secgéo de veiculos novos, os 100%
elétricos séo de momento os veiculos preferidos dos

NOVOS - BEV

Veiculos de Passageiros — Veiculos Matriculados

vs 2019 @

+506%

vs 2023

+14.8%

fo =" £ . Na—-

consumidores no que diz respeito a novos. A tendéncia
para o seu crescimento mantém-se, apoiada de factores
como a maior autonomia das baterias em novos

(pois o crescimento de vendas por vezes ndo acompanha

0 crescimento de postos), maior concorréncia e oferta
de novos modelos e maior garantia de durabilidade.

—o— 2019 —e— 2020 —@— 2023 —e— 2024
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Fonte: Motordata.pt — ACAP — IMT
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VENDAS DE
BEV USADOS

Em 2024, as transferéncias de propriedade de automéveis
elétricos usados (BEV) cresceram 51,24% face a 2023.
Em outubro, destacaram-se com um recorde de 1.673
unidades importadas(+104%), ultrapassando as vendas
de novos. A ansiedade dos consumidores quanto

a durabilidade das baterias usadas ainda persiste,

USADOS - BEV

Veiculos de Passageiros — Veiculos Matriculados

vs 2019 @ vs 2023

+830%

e

mas a crescente oferta de modelos novos,

mais modernos e tecnolégicos, impulsiona o mercado.
Factores como financiamento, garantia, confianga,
desvalorizagao e auséncia de incentivos também impactam
a deciséo de compra, embora as vendas de BEV usados
mantenham uma tendéncia de crescimento.
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DINAMICA DE MERCADO

Comparando os periodos homologos de 2023 e 2024,

a dindmica de mercado dos veiculos elétricos usados (BEV)
em 2024 apresentou um desempenho maioritariamente
positivo, excetuando-se o primeiro trimestre.

Este comportamento evidencia um aumento consistente da
procura por este segmento no Standvirtual.

A medida que se intensifi cam as metas para a transicao
energética, consolida-se a percepcao de que a adogao
de veiculos 100% elétricos € inevitavel, impulsionando

a intencao de compra e reforgando a relevancia dos BEV
usados no mercado automoével.

DINAMICA DE MERCADO — VEICULOS LIGEIROS

DE PASSAGEIROS USADOS BEV

Mensal vs més homoélogo
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DINAMICA DE MERCADO — VEICULOS LIGEIROS

DE PASSAGEIROS USADOS BEV
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Tempo médio de venda em dias

TEMPO MEDIO DE VENDA DE
VEICULOS BEV NO STANDVIRTUAL

A andlise apresentada abaixo destaca os veiculos usados
100% elétricos mais vendidos em 2024, considerando

o0 seu tempo médio de venda e a respetiva taxa de venda,
com base nos dados da plataforma Standvirtual.

Estudos estatisticos indicam que o tempo médio de venda
de um veiculo no Standvirtual € de 70 dias. Assim, veiculos
cujo tempo de venda excede esse valor tendem

a ser comercializados mais lentamente, enquanto aqueles
vendidos abaixo dessa média apresentam uma maior
rotagdo no mercado, sendo comercializados de forma
mais rapida.

MEDIA DO TEMPO DE VENDA

E igualmente relevante destacar que o grafico relaciona
o tempo médio de venda dos veiculos com a respetiva
taxa de venda. Por exemplo, os carros da marca Abarth
registam um curto tempo de venda, mas um volume

de vendas reduzido (13 veiculos), posicionando-se abaixo
da Mercedes-Benz, que apresenta um tempo de venda
mais elevado, mas com um volume significativamente
superior (869 veiculos vendidos no mesmo periodo).
Importa ainda salientar que, apesar da entrada

de novos concorrentes no mercado de veiculos elétricos,
como a BYD, a Tesla continua a liderar em termos

de rapidez de rotagao de stock no Standvirtual.

— VEICULOS BEV COM IDADES ATE 5 ANOS

Média de dias de venda de veiculos usados BEV
com base no stock removido na plataforma
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EVOLUCAO DE PRECOS
DE VEICULOS BEV USADOS

Ao analisarmos o ano de 2024, torna-se evidente a Este fator podera estar a exercer pressao descendente
tendéncia de desaceleracédo dos pregos dos veiculos sobre 0s prec¢os, principalmente devido a desafios

usados 100% elétricos (BEV). Os precos médios de venda associados a veiculos elétricos mais antigos, como
situaram-se em torno dos 35.000€, aproximando-se a confianga na durabilidade das baterias.

progressivamente dos valores registados em 2022. Adicionalmente, a introducdo de novos modelos de veiculos
De acordo com o panorama semestral publicado pelo elétricos, mais avangados tecnologicamente e mais
Standvirtual, a curva de desvalorizagéo dos BEV usados atrativos para consumidores que pretendem adquirir o seu
acentua-se a partir dos quatro a cinco anos de utilizagao, primeiro BEV, contribui para a pressao sobre os precos dos
comparativamente aos veiculos a combust&o. usados. Este fenémeno resulta num aumento do stock de

veiculos usados face a crescente oferta de modelos novos.

EVOLUCAO DE PRECOS DE VEICULOS BEV USADOS

Baseado nos anuncios de comerciantes profissionais
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PRECOS BEV* vs ICE**

Nao deixa de ser curioso observarmos a tendéncia

de descida dos pregos dos veiculos BEV no ultimo
semestre de 2024.

Remontando ao panorama semestral do Standvirtual,
0s pregos estavam relativamente estaveis, tanto para
Renaults Zoe como para os Tesla Model 3. No entanto,
€ possivel observar para as duas andlises exemplares
abaixo a subida dos precos dos veiculos a gaséleo,

sendo esta mais acentuada para os BMW Série 3- 320.

Respetivamente, para os Tesla Model 3 a descida

de pregos nao significa obrigatoriamente a descida
da sua procura até porque estes veiculos fazem parte
do ranking dos mais procurados no que diz respeito

COMPARACAO ENTRE

TESLA MODEL 3 (BEV)

Veiculos com idade inferior a 4 anos
e com média de Kms entre os 35000 kms e 70000 Kms

0S PRECOS MEDIOS DE VENDA

VS BMW SERIE 3 — 320 DIESEL

* Veiculos Eléctricos a Bateria
** Veiculos de Combustao Interna

a energia elétrica, como observamos na tabela 1

da péagina 45. As ilagdes que retiramos face a esta analise
comparativa (Gréafico 1 da pagina 59 - Comparacao entre
0s pregos médios de venda:

Tesla Model 3 (BEV) vs BMW Série 3 - 320 Diesel)
prendem-se com a entrada de BMW série 3 mais
recentes no mercado e, consequentemente, com poucos
quilémetros, o que faz com que puxe as médias dos
pregos para cima. Contrariamente, os Teslas que estao
com mais distribuicao no stock para o ultimo trimestre
so veiculos entre os 36 e 60 meses de idade e dai que
0S precos sejam mais baixos.

m— BMW Série 3 — 320

=== Tesla Model 3

Diferenga Percentual
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COMPARAC,,I\O ENTRE 0S e
PRECOS MEDIOS DE VENDA:
RENAULT ZOE (BEV) VS RENAULT CLIO DIESEL
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Valor Residual (1 ano = 100%)

VALORES RESIDUAIS

POR ENERGIA

Com base nos dados do Standvirtual, & possivel

analisar a evolugao dos valores residuais dos automoveis
em fungéo da idade e do tipo de energia utilizada.

Até aos quatro ou cinco anos de utilizagao, os veiculos
eletrificados apresentam uma trajetoria de desvalorizagao
semelhante a dos veiculos com motor de combustao
interna. No entanto, a partir desse periodo, observa-se
uma divergéncia acentuada entre ambos 0s segmentos.

Esta diferenga podera ser explicada pela rapida evolugao
tecnoldgica dos veiculos eletrificados, que acelera a
obsolescéncia de modelos mais antigos. Adicionalmente,

a preocupagao com a durabilidade e o desempenho

das baterias ao longo do tempo contribui para a maior
desvalorizagao destes veiculos. Assim, fatores como

a inovagao constante no setor elétrico e o receio

associado a longevidade das baterias parecem influenciar
significativamente a curva de desvalorizagao dos veiculos
eletrificados em comparagao com os de combustao interna.

VALORES RESIDUAIS POR ENERGIA

Standvirtual | Antincios Online desde jan/19 a dez/24 | 1 ano = 100%

= Diesel = BEV Gasolina Hibrido
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